
 

บทที ่5 
วิเคราะห์การประยุกต์ใช้เศรษฐกิจพอเพียง 

ในงานหัตถกรรมสาขาเครื่องปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบของจังหวัดเชียงใหม่ 
 
 การวิเคราะห์เกี่ยวกับการประยุกต์ใช้พระราชด าริเศรษฐกิจพอเพียงเพื่อสืบทอดภูมิปัญญา
ท้องถิ่นในงานหัตถกรรมสาขาเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบของจังหวัดเชียงใหม่นั้น                     
เป็นการวิเคราะห์จากประเด็นข้อมูลที่ได้จากการสอบถามกลุ่มตัวอย่าง ซึ่งผู้วิจั ยได้น ามาวิเคราะห์         
ในประเด็นต่าง ๆ ดังนี้ 
 1. การวิเคราะห์ความสอดคล้องพระราชด าริเศรษฐกิจพอเพียงเพื่อสืบทอดภูมิปัญญา
ท้องถิ่นในงานหัตถกรรมสาขาเคร่ืองปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบของจังหวัดเชียงใหม่ 
 2. การวิเคราะห์ความสอดคล้องของปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียงกับการด าเนินธุรกิจ งาน
หัตถกรรมสาขาเคร่ืองปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบของจังหวัดเชียงใหม่ 
 3. การวิเคราะห์ตามหลักเกณฑ์ SWOT Analysis ในการบริหารจัดการธุรกิจหัตถกรรม
สาขาเคร่ืองปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบ 
 4. วิเคราะห์การสืบทอดภูมิปัญญาท้องถิ่นและคุณลักษณะของผู้น ากลุ่ม เจ้าของกิจการ 
ผู้ประกอบการ ที่จะน าไปสู่การสืบทอดภูมิปัญญาด้านงานหัตถกรรม เคร่ืองปั้นดินเผาและ                 
เคร่ืองเคลือบ 
 

1.   การวิเคราะห์ความสอดคล้องพระราชด าริเศรษฐกิจพอเพียงเพื่อสืบทอดภูมิปัญญา
ท้องถิ่นในงานหัตถกรรมสาขาเครื่องปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบของจังหวัดเชียงใหม่ 
 การวิเคราะห์ความสอดคล้องพระราชด าริเศรษฐกิจพอเพียงเพื่อสืบทอดภูมิปัญญาท้องถิ่น
ในงานหัตถกรรมสาขาเคร่ืองปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบของจังหวัดเชียงใหม่  มีการใช้ค่าร้อยละเข้า
มาช่วยในการวิเคราะห์ด้วย เพราะอัตราร้อยละเป็นสถิติที่ใช้กันอย่างแพร่หลาย และมักใช้ส าหรับ
การเปรียบเทียบว่าปริมาณหนึ่ง ๆ มีขนาดเท่าไร โดยมีเกณฑ์การหาสัดส่วนร้อยละอย่างง่าย ดังนี้ 

P    =     
n

F 100  

 เมื่อ  P แทน    ร้อยละ 
   F แทน    ความถี่ที่ต้องการแปลค่าให้เป็นร้อยละ 
   n แทน    จ านวนความถี่ทั้งหมด (จ านวนกลุ่มตัวอย่าง 10 คน) 
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1.1 เศรษฐกิจพอเพียงในการผลิตสินค้า 
 ส าหรับเศรษฐกิจพอเพียงในการผลิตสินค้า มีประเด็นที่น ามาวิเคราะห์การประยุกต์    
ใช้พระราชด าริเศรษฐกิจพอเพียงเพื่อสืบทอดภูมิปัญญาท้องถิ่นในการผลิตหัตถกรรมสาขา
เคร่ืองปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบของจังหวัดเชียงใหม่ ซึ่งประกอบไปด้วยการจัดหาวัตถุดิบ การจ้าง
แรงงาน วิธีการผลิตงานหัตถกรรมสาขาเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ การบริหารจัดการ                 
ด้านสถานที่ในการผลิต ซึ่งมีรายละเอียดดังต่อไปนี้  

1.1.1  การจัดหาวัตถุดิบ  ในการจัดหาวัตถุดิบเพื่อน ามาผลิตหัตถกรรมสาขา
เคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบนั้น ผู้ประกอบการมีการจัดซื้อจากแหล่งต่าง ๆ ซึ่งลักษณะการซื้อ
วัตถุดิบมีการน าแนวคิดด้านเศรษฐกิจพอเพียงเข้ามาประยุกต์ใช้กับการจัดซื้อด้วย  ดังตารางที่ 5.1 

 

รายชื่อผู้ประกอบการ 
หัตถกรรมเครื่องปัน้ดินเผาฯ 

แหล่งผลิต 
ภายนอกชุมชน 

แหล่งผลิต 
ภายในชุมชน 

 

พ่อค้าคนกลาง 

1. คุณตุ๋ย  อาราช - / - 
2. คุณเอกราช สิงห์สกุล - / - 
3. คุณนิกร ทนันชัย / - - 
4. คุณสองเมือง เพ็ญเส้า / - - 
5. คุณสุทิมา สิทธิเจริญ / - - 
6. คุณวันเพ็ญ ธนันชัย / - - 
7. คุณสมชาย อินทวัง / / - 
8. คุณสมคิด บุญประคอง / - - 
9. คุณศรีวรรณา  ธรรมเสน / / - 
10. คุณแสงหล้า เครือสาร  / / - 

รวมร้อยละ 80 50 0 
 

 ตารางที่ 5.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการเลือกสรรวัตถุดิบ 

 ที่มา : รวบรวมจากการลงพื้นที่ของผู้วิจัย 
 

 จากตารางที่ 5.1 จะสังเกตได้ว่าผู้ประกอบการส่วนใหญ่ซื้อวัตถุดิบจากแหล่งผลิตภายนอก
ชุมชน คิดเป็นร้อยละ 80 วัตถุดิบที่จัดหาจากแหล่งผลิตภายในชุมชน คิดเป็นร้อยละ 50 ส่วนวัตถุดิบ
ที่รับมาจากผู้ว่าจ้าง คิดเป็นร้อยละ 0 ตามล าดับ ดังแผนภูมิที่ 5.1 
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                                                         แผนภูมิที่ 5.1 แหล่งวัตถุดิบในการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ 

    
 1.1.2   การจ้างแรงงานในการผลิตหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ ในการผลิตหัตถกรรม
เคร่ืองปั้นดินเผาฯนั้น ผู้ประกอบการมีการบริหารงานเป็นกลุ่มและบริหารงานเพียงคนเดียว                    
ซึ่งแรงงานที่เข้ามาช่วยในกระบวนการผลิตเป็นสมาชิกภายในครอบครัว สมาชิกภายในชุมชน และ
ลูกจ้าง ซึ่งสามารถสรุปรายละเอียดได้ดังตารางที่ 5.2 

 

รายชื่อผู้ประกอบการ 
หัตถกรรมเครื่องปัน้ดินเผาฯ 

การจ้างแรงงานในการผลิตเครือ่งปั้นดินเผาฯ 

ผลิตเพียงผู้เดียว สมาชิกในครอบครัว สมาชิกภายในชุมชน 
1. คุณตุ๋ย  อาราช - / - 
2. คุณเอกราช สิงห์สกุล / - - 
3. คุณนิกร ทนันชัย - / - 
4. คุณสองเมือง เพ็ญเส้า - / - 
5. คุณสุทิมา สิทธิเจริญ / - / 
6. คุณวันเพ็ญ ธนันชัย - / - 
7. คุณสมชาย อินทวัง - / / 
8. คุณสมคิด บุญประคอง - / / 
9. คุณศรีวรรณา  ธรรมเสน - / / 
10. คุณแสงหล้า เครือสาร - / - 

รวมร้อยละ 20 80 40 

 ตารางที่ 5.2 การจ้างแรงงานในการผลิตเคร่ืองปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบ 

 ที่มา : รวบรวมจากการลงพื้นที่ของผู้วิจัย 

 

 จากตารางที่ 5.2 จะเห็นได้ว่า การจ้างแรงงานในการผลิตเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ                       
ส่วนใหญ่เป็นแรงงานภายในครอบครัวคิดเป็นร้อยละ 80 รองลงมาเป็นการจ้างแรงงานภายในชุมชน
คิดเป็นร้อยละ 40 และการผลิตเพียงผู้เดียว คิดเป็นร้อยละ 20 ตามล าดับ ดังแผนภูมิที่ 5.2  
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 แผนภูมิที่ 5.2 การจ้างแรงงานในการผลิตหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ   

 1.1.3   วิธีการผลิตหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผา ผู้ประกอบการมีลักษณะในการผลิต
ผลิตภัณฑ์หัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผา โดยในการผลิตมีการน าเอาภูมิปัญญาท้องถิ่นเข้ามาร่วมในการ
ผลิตด้วย และเป็นแนวทางหนึ่งที่แสดงถึงความพอเพียงที่สอดคล้องกับหลักปรัชญาแนวคิด
เศรษฐกิจพอเพียง ดังตารางที่ 5.3  

 ตารางที่ 5.3 ลักษณะวิธีการผลิตเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ 
 ที่มา : รวบรวมจากการลงพื้นที่ของผู้วิจัย 

 

 
 

รายชื่อผู้ประกอบการ 
หัตถกรรมเครื่องปัน้ดินเผาฯ 

วิธีการผลิตเครื่องปัน้ดินเผาและเครื่องเคลือบ 

ผลิตเอง จ้างผู้อื่นปั้น 
 

ปั้น 
ด้วยมือ 

 

ปั้นโดยใช้แป้นหมนุ
แบบหมุนมอื 

 

ปั้นโดยใช้แป้นหมนุ
แบบมอเตอร ์

จ้างปั้นโดย
สมาชิกภายใน

ชุมชน 

1. คุณตุ๋ย  อาราช / - - - 
2. คุณเอกราช สิงห์สกุล / - - - 
3. คุณนิกร ทนันชัย / - - - 
4. คุณสองเมือง เพ็ญเส้า - / - - 
5. คุณสุทิมา สิทธิเจริญ / - - / 
6. คุณวันเพ็ญ ธนันชัย / - - - 
7. คุณสมชาย อินทวัง / - - / 
8. คุณสมคิด บุญประคอง - - - / 
9. คุณศรีวรรณา  ธรรมเสน / - - - 
10. คุณแสงหล้า เครือสาร / - - - 

รวมร้อยละ 80 10 0 30 
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 จากตารางที่ 5.3 เห็นได้ว่าในการผลิตเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบนั้น จะนิยมใช้
วิธีการผลิตเองโดยใช้วิธีการปั้นด้วยมือ คิดเป็นร้อยละ 80 ส าหรับการจ้างผู้อ่ืนปั้น คิดเป็นร้อยละ 30 
ส่วนการปั้นโดยใช้แป้นหมุนแบบหมุนมือ คิดเป็นร้อยละ 10 และการปั้นที่ต้องใช้แป้นหมุนแบบ
มอเตอร์ คิดเป็นร้อยละ 0 ดังแผนภูมิที่ 5.3  

                       

 แผนภูมิที่ 5.3 ลักษณะวิธีการผลิตหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบ 

 1.1.4   การบริหารจัดการสถานท่ีในการปฏิบัติงาน  ผู้ประกอบการหัตถกรรม
เคร่ืองปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบได้จัดสรรสถานที่ที่ใช้ในการปฏิบัติงาน เพื่อให้สอดคล้องกับหลัก
เศรษฐกิจพอเพียงของผู้ประกอบการ ดังตารางที่ 5.4  

รายชื่อผู้ประกอบการ 
หัตถกรรมเครื่องปัน้ดินเผาฯ 

สถานที่ในการปฏบิัติงานหตัถกรรมเครื่องปั้นดนิเผาฯ 

บ้าน สถานที่ของกลุม่ สถานที่ของผู้ว่าจ้าง อื่น ๆ 
1. คุณตุ๋ย  อาราช / - - - 
2. คุณเอกราช สิงห์สกุล / - - - 
3. คุณนิกร ทนันชัย / - - - 
4. คุณสองเมือง เพ็ญเส้า / - - - 
5. คุณสุทิมา สิทธิเจริญ / - - - 
6. คุณวันเพ็ญ ธนันชัย / - - - 
7. คุณสมชาย อินทวัง / - - - 
8. คุณสมคิด บุญประคอง / - - - 
9. คุณศรีวรรณา  ธรรมเสน - - - / 
10. คุณแสงหล้า เครือสาร - - - / 

รวมร้อยละ 80 0 0 20 

  ตารางที่ 5.4 การประยุกต์ใช้เศรษฐกิจพอเพียงในบริหารสถานที่ในการปฏิบัติงาน 
 ที่มา : รวบรวมจากการลงพื้นที่ของผู้วิจัย 
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 จากตารางที่  5.4 เห็นได้ว่า ผู้ประกอบการส่วนใหญ่นิยมใช้บ้านเป็นสถานที่ในการ
ปฏิบัติงานคิดเป็นร้อยละ 80 รองลงมาเป็นการใช้สถานที่ในการปฏิบัติงานอ่ืน ๆ คิดเป็นร้อยละ 20
ส่วนการใช้สถานที่ของผู้ว่าจ้างและสถานที่ของกลุ่ม คิดเป็นร้อยละ 0 ดังแผนภูมิที่ 5.4  
 

 

       แผนภูมิที่ 5.4  การเปรียบเทียบสถานที่ในการปฏิบัติงานของผู้ประกอบการหัตถกรรม 
       เคร่ืองปั้นดินเผาฯ                 

1.1.5    การออกแบบผลิตภัณฑ์ของผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ ต้องใช้
ความรูค้วามเชี่ยวชาญ และความคิดสร้างสรรค์ทางด้านต่าง ๆ มาประกอบกัน ดังตารางที่ 5.5  

 ตารางที่ 5.5 การออกแบบผลิตภัณฑ์ของผู้ประกอบการเคร่ืองปั้นดินเผาฯ 

 ที่มา : รวบรวมจากการลงพื้นที่ของผู้วิจัย 

 
รายชื่อผู้ประกอบการหัตถกรรม

เครื่องปั้นดินเผาฯ 

การออกแบบผลิตภณัฑ์ของผู้ประกอบการ 
หัตถกรรมเครื่องปัน้ดินเผาและเครื่องเคลือบ 

ผู้ว่าจ้างออกแบบ         
ให้ผลิต 

ได้ข้อเสนอแนะ   
จากผู้ว่าจ้าง 

คิดค้นแบบ
เองทั้งหมด 

อื่น ๆ 

1. คุณตุ๋ย  อาราช - / / - 
2. คุณเอกราช สิงห์สกุล - - / - 
3. คุณนิกร ทนันชัย - - / - 
4. คุณสองเมือง เพ็ญเส้า - / / - 
5. คุณสุทิมา สิทธิเจริญ / / / - 
6. คุณวันเพ็ญ ธนันชัย - - / - 
7. คุณสมชาย อินทวัง - - / - 
8. คุณสมคิด บุญประคอง / - / - 
9. คุณศรีวรรณา  ธรรมเสน / - / - 
10. คุณแสงหล้า เครือสาร / - / - 

รวมร้อยละ 40 30 100 0 
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จากตารางที่ 5.5 จะเห็นได้ว่าการออกแบบผลิตภัณฑ์เคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ
ของผู้ประกอบการการนั้น จะคิดค้นแบบเองทั้งหมด คิดเป็นร้อยละ100 รองลงมาเป็นผู้ว่าจ้าง
ออกแบบให้ผลิต คิดเป็นร้อยละ 30 ส่วนการออกแบบที่ได้ข้อเสนอแนะจากผู้ว่าจ้าง คิดเป็นร้อยละ 
30 และวิธีอ่ืน ๆ คิดเป็นร้อยละ 0 ตามล าดับ ดังแผนภูมิที่ 5.5   

 

 
 

           แผนภูมิที่ 5.5   การออกแบบผลิตภัณฑ์ผู้ประกอบการเคร่ืองปั้นดินเผาฯ 
 

  1.2 เศรษฐกิจพอเพียงกับการบริหารจัดการด้านการตลาด 
  ประเด็นที่น ามาวิเคราะห์การประยุกต์ใช้เศรษฐกิจพอเพียงกับการบริหารจัดการด้าน
ตลาดนั้น ประกอบไปด้วยการก าหนดราคาหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ ช่องทาง    
ในการจัดจ าหน่าย และการประชาสัมพันธ์  ซึ่งมีรายละเอียดดังต่อไปนี้   
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1.2.1   การก าหนดราคาหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ ในการก าหนด
ราคาของผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบนั้น สอดคล้องกับ               
หลักเศรษฐกิจ เป็นราคาที่มีความยุติธรรมต่อผู้บริโภค สามารถอธิบายได้ตามดังตารางที่ 5.6 

 
 

 

รายชื่อผู้ประกอบการ 
หัตถกรรมเครื่องปัน้ฯ 

ปัจจัยท่ีใช้พิจารณาในการก าหนดราคาสินค้าของผู้ประกอบการหัตถกรรมเครื่องปั้นฯ 

ต้นทุน
ราคา
สินค้า 

ราคาขาย 
คู่แข่งขัน 

ดุลยภาพ 
ผู้ซื้อและ
ผู้ขาย 

ความต้องการ    
ของท้องตลาด 

ก าลังซื้อ   
ของ
ลูกค้า 

คุณภาพ
สินค้า 

อื่น ๆ 

1. คุณตุ๋ย  อาราช / - - - - / / 
2. คุณเอกราช สิงห์สกุล / - - - - / / 
3. คุณนิกร ทนันชัย / - - / / / - 

4. คุณสองเมือง เพ็ญเส้า / - - - - - - 

5. คุณสุทิมา สิทธิเจริญ / - - - - - / 

6. คุณวันเพ็ญ ธนันชัย / - - - - - / 

7. คุณสมชาย อินทวัง / - - - - - / 

8. คุณสมคิด บุญประคอง / - - - - - / 

9. คุณศรีวรรณา  ธรรมเสน / - - - - - / 

10. คุณแสงหล้า เครือสาร / - - - - - / 

รวมร้อยละ 100 0 0 10 10 30 80 
                      
 ตารางที่ 5.6   ปัจจัยที่ใช้ในการก าหนดราคาของผู้ประกอบการหัตถกรรม 
  เคร่ืองปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบ 
 ที่มา : รวบรวมจากการลงพื้นที่ของผู้วิจัย 
 

 จากตารางที่  5.6 จะ เห็นได้ว่ าในการก าหนดราคาของผู้ประกอบการหัตถกรรม
เคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ ผู้ประกอบเป็นผู้ก าหนดราคาเอง โดยพิจารณาจากต้นทุนราคา
สินค้า  คิดเป็นร้อยละ 100 รองลงมาเป็นการพิจารณาจากปัจจัย อ่ืน ๆ คิดเป็นร้อยละ 80                       
ส าหรับการพิจารณาจากคุณภาพสินค้า คิดเป็นร้อยละ 30 ส่วนการพิจารณาจากความต้องการของ
ท้องตลาดและก าลังซื้อของลูกค้า คิดเป็นร้อยละ 10 และการพิจารณาจากราคาขายของคู่แข่งขันและ
ดุลยภาพของผู้ซื้อและผู้ขาย คิดเป็นร้อยละ 0 ตามล าดับ สามารถแจกแจงได้ตามแผนภูมิที่ 5.6 
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                     แผนภูมิที่ 5.6   ปัจจัยที่ใช้ในการก าหนดราคาของผู้ประกอบการ 
  หัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบ 

 

  1.2.2 ช่องทางในการจัดจ าหน่ายหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ ผู้ประกอบการ
หัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบมีการกระจายสินค้าไปสู่ผู้บริโภคหลายทางด้วยกัน             
โดย สามารถจ าแนกรายละเอียดได้ดังตารางที่ 5.7 

 
 

รายชื่อผู้ประกอบการหัตถกรรม
เครื่องปั้นดินเผาฯ 

แหล่งในการกระจายหัตถกรรมเครื่องปั้นดนิเผาฯ ไปสู่ผู้บริโภค 

ร้านค้า
ผู้ประกอบการ 

 

ตัวแทนจ าหน่าย 
 

สื่ออิเล็กทรอนิกส ์
 

อื่น ๆ 

1. คุณตุ๋ย  อาราช / - - - 
2. คุณเอกราช สิงห์สกุล - / / / 
3. คุณนิกร ทนันชัย / - - - 
4. คุณสองเมือง เพ็ญเส้า / - - - 
5. คุณสุทิมา สิทธิเจริญ / / / / 
6. คุณวันเพ็ญ ธนันชัย / - - - 
7. คุณสมชาย อินทวัง / - / - 
8. คุณสมคิด บุญประคอง / - / - 
9. คุณศรีวรรณา  ธรรมเสน / - / - 
10. คุณแสงหล้า เครือสาร / / / - 

รวมร้อยละ 90 30 60 20 

           ตารางที่ 5.7 ช่องทางในการจัดจ าหน่ายของผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ 

  ที่มา : รวบรวมจากการลงพื้นที่ของผู้วิจัย 
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 จากตารางที่ 5.7   จะเห็นได้ว่าผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ ใช้ช่องทาง                         
ในการจัดจ าหน่ายผลิตภัณฑ์ที่เป็นร้านค้าของผู้ประกอบการเองถึงร้อยละ 90 รองลงมาเป็นการจัด
จ าหน่ายโดยสื่ออิเล็กทรอนิกส์ (Internet) คิดเป็นร้อยละ 60 ส่วนการจัดจ าหน่ายสินค้า โดยตัวแทน
จ าหน่าย คิดเป็นร้อยละ 30 และโดยวิธีอ่ืนๆ คิดเป็นร้อยละ 20 ตามล าดับ สามารถแจกแจงเป็น
แผนภูมิที่ 5.7   
 

           

 แผนภูมิที่ 5.7 ช่องทางในการจัดจ าหน่ายหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ 
 

  1.2.3 การประชาสัมพันธ์ผลิตภัณฑ์หัตถกรรมเครื่องปั้นดินเผาฯ 
   การประชาสัมพันธ์ ถือว่าเป็นกิจกรรมทางการตลาดที่มีความจ าเป็นและ
ความส าคัญส าหรับผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบมาก เพราะการท า
ประชาสัมพันธ์ผลิตภัณฑ์ช่วยเพิ่มยอดการสั่งซื้อหรือการขาย ดังตารางที่ 5.8  
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                                                                                             ตารางที่ 5.8   การประชาสัมพันธ์ของผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ 

 ที่มา : รวบรวมจากการลงพื้นที่ของผู้วิจัย 

จากตารางที่ 5.8 จะเห็นได้ว่าผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ                         
มีการประชาสัมพันธ์สินค้าผ่านทางการประชาสัมพันธ์อ่ืน ๆ คิดเป็นร้อยละ 60 รองลงมาเป็น                
การประชาสัมพันธ์ผ่านทางงานแสดงสินค้าต่าง ๆ คิดเป็นร้อยละ 40 ส่วนการประชาสัมพันธ์ผ่าน
ตลาดนัดหรือถนนคนเดิน คิดเป็นร้อยละ 30 และการใช้สื่อสิ่งพิมพ์ คิดเป็นร้อยละ 10 ตามล าดับ 
สามารถแจกแจงเป็นแผนภูมิที่ 5.8 

 

                   
  

 แผนภูมิที่ 5.8 การประชาสัมพันธ์ของผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ 

 

รายชื่อผู้ประกอบการหัตถกรรม
เครื่องปั้นดินเผา ฯ 

การประชาสัมพันธข์องผู้ประกอบการหัตถกรรมเครื่องปัน้ดินเผา ฯ 
 

สื่อสิ่งพิมพ ์
งานแสดงสินค้าต่าง ๆ ตลาดนัดหรอื

ถนนคนเดนิ 

 

อื่น ๆ 

1. คุณตุ๋ย  อาราช / - - - 
2. คุณเอกราช สิงห์สกุล - / / - 
3. คุณนิกร ทนันชัย - / - - 
4. คุณสองเมือง เพ็ญเส้า - - - / 
5. คุณสุทิมา สิทธิเจริญ - / / / 
6. คุณวันเพ็ญ ธนันชัย - - / - 
7. คุณสมชาย อินทวัง - - - / 
8. คุณสมคิด บุญประคอง - - - / 
9. คุณศรีวรรณา  ธรรมเสน - - - / 
10. คุณแสงหล้า เครือสาร - / - / 

รวมร้อยละ 10 40 30 60 
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 1.3 เศรษฐกิจพอเพียงกับถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชน 
  แนวทางในการถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชนของผู้ประกอบการเคร่ืองปั้นดินเผาและ    
เคร่ืองเคลือบ ของแต่ละบุคคลอาจมีความคล้ายหรือแตกต่างกัน ซึ่งสามารถแจกแจงรายละเอียด
แนวทางในการถ่ายทอดความรู้ของผู้ประกอบการได้ดังตารางที่ 5.9 
 

รายชื่อผู้ประกอบการ 
หัตถกรรมเครื่องปั้นดินเผาฯ 

 

เศรษฐกิจพอเพียงกับการถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชน 

1.คุณตุ๋ย  อาราช การถ่ายทอดความรู้ด้านเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ               
สู่ชุมชนของคุณตุ๋ยจะมีเพียงภายในครอบครัวเท่านั้น แต่เมื่อ
มีผู้ที่สนใจเขา้มาสอบถามข้อมูลเกี่ยวกับสินค้าก็มีความยินดี
ที่จะให้ข้อมูลเหล่านั้น 

2. คุณเอกราช สิงห์สกุล ผู้ประกอบการยังไม่เคยถ่ายทอดความรู้เคร่ืองปั้นดินเผาฯ   
สู่ชุมชน แต่บ่อยคร้ังที่มีการสอนปั้นดินให้กับนักเรียน 
นักศึกษา และบุคคลทั่วไปที่สนใจในสินค้า ตามงานที่น า
สินค้าไปจัดแสดง 

3. คุณนิกร ทนันชัย ส าหรับแนวทางในการถ่ายทอดความรู้ด้านเคร่ืองปั้นดินเผา
และเคร่ืองเคลือบสู่ชุมชนของคุณนิกรนั้น จะมีเพียงภายใน
ครอบครัวเท่านั้น แต่เมื่อมีผู้ที่สนใจ (นักเรียน นักศึกษา 
บุคคลทั่วไป) เขา้มาสอบถามข้อมูลเกี่ยวกับสินค้า คุณนิกรก็
มีความยินดีที่จะให้ข้อมูลเหล่านั้น 

4. คุณสองเมือง เพ็ญเส้า คุณสองเมือง ยั งไม่มีโอกาสเผยแพร่ความรู้ด้านงาน
เคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบสู่ชุมชน แต่จะเป็นเพียง         
การถ่ายทอดความรู้ภายในกลุ่มสมาชิกที่ท างานด้วยกัน
เท่านั้น  

5. คุณสุทิมา สิทธิเจริญ แนวทางในการถ่ายทอดความรู้ด้านเคร่ืองปั้นดินเผาและ
เคร่ืองเคลือบสู่ชุมชนของคุณสุทิมา ส่วนใหญ่จะเป็นการให้
ข้อมูลวิธีการผลิตสินค้าและรายละเอียดสินค้าแก่ผู้ที่สนใจ 
เช่น นัก เรียน นักศึกษา และบุคคลทั่วไป ตลอดจนมี                   
การถ่ายทอดความรู้ภายในกลุ่มสมาชิกที่ท างานร่วมกัน
เท่านั้น 



105 

 

 

รายชื่อผู้ประกอบการ 
หัตถกรรมเครื่องปั้นดินเผาฯ 

 

เศรษฐกิจพอเพียงกับการถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชน 

6. คุณวันเพ็ญ ธนันชัย การถ่ายทอดความรู้ด้านผลิตภัณฑ์เซรามิคสู่ชุมชนของ            
คุณวันเพ็ญ ส่วนใหญ่จะเป็นการให้ข้อมูลวิธีการผลิตสินค้า
และรายละเอียดสินค้าแก่ผู้ที่สนใจ เช่น นักเรียน นักศึกษา 
และบุคคลทั่วไปเท่านั้น ซึ่งถ้ากลุ่มผู้สนใจมาสอบถามถึงที่
บ้าน คุณวันเพ็ญเองก็จะสาธิตวิธีการท าให้ดูคร่าว ๆ ด้วย 

7. คุณสมชาย อินทวัง แนวทางในการถ่ายทอดความรู้ด้านการผลิตเตาอ้ังโล่ของ
คุณสมชาย ส่วนใหญ่จะเป็นการให้ค าแนะน าและความรู้    
แก่นักศึกษาจากมหาวิทยาลัยต่าง ๆ ในจังหวัดเชียงใหม่           
ที่ เ ข้ าม าสอบถามข้ อมู ล เพื่ อน า ไปท า รายง าน  และ                    
การถ่ายทอดความรู้ภายในกลุ่มที่ท างานด้วยกันเท่านั้น  

8. คุณสมคิด บุญประคอง ทางกลุ่มของคุณสมคิด มีการถ่ายทอดความรู้ด้านการท า
ตุ๊กตาคือ ได้เป็นวิทยากรท าการฝึกอบรมและให้ความรู้              
ในการท าตุ๊ กตาแก่ประชาชนในประเทศภูฏาณและ                    
การถ่ายทอดความรู้ภายในกลุ่มที่ท างานด้วยกันเท่านั้น  

9.  คุณศรีวรรณา  ธรรมเสน แนวทางในการถ่ายทอดความรู้ด้านเคร่ืองปั้นดินเผา ฯ               
สู่ชุมชนของคุณศรีวรรณายังคงมีเพียงในกลุ่มที่ท างาน
ด้วยกันเท่านั้น แต่บ่อยคร้ังที่มีผู้ที่สนใจเข้ามาสอบถาม
ข้อมูลเกี่ยวกับผลิตภัณฑ์ คุณศรีวรรณาก็ยินดีที่จะตอบ
ค าถามเหล่านั้น 

10. คุณแสงหล้า เครือสาร แนวทางในการถ่ายทอดความรู้ด้านเคร่ืองปั้นดินเผา ฯ               
สู่ชุมชนของคุณแสงหล้ายังคงมีเพียงในกลุ่มที่ท างานด้วยกัน
เท่านั้น แต่ถ้ามีผู้ที่สนใจเข้ามาสอบถามข้อมูลเกี่ยวกับ
ผลิตภัณฑ์คุณแสงหล้าก็ยินดีที่จะตอบค าถามเหล่านั้นอย่าง
ละเอียด 

                                      

 ตารางที่ 5.9  แนวทางการถ่ายทอดความรู้ด้านหัตถกรรมสาขาเคร่ืองปั้นดินเผา 
  และเคร่ืองเคลือบสู่ชุมชน 
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2. การวิเคราะห์ความสอดคล้องของปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียงกับการด าเนินธุรกิจ 
  จากการศึกษาวิเคราะห์ความสอดคล้องปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียงกับภูมิปัญญาท้องถิ่น           
งานหัตถกรรมสาขาเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ ท าให้ทราบว่าผู้ประกอบการหัตถกรรมสาขา
เคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบได้น าทฤษฏีเกี่ยวกับแนวทางปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียง                              
ที่สอดคล้องและน ามาใช้ในการด า เนินธุรกิจของตนเอง /กลุ่ม  สามารถสรุปรายละเอียด                            
ได้ดังตาราง ที่ 5.10 

 

แนวทางปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียงท่ีสอดคล้อง 
และน ามาใช้ในการด าเนินธุรกิจของตนเอง/กลุ่ม 

ระดับความสอดคล้อง (%) 

0-20 21-40 41-60 61-80 81-100 
1.ใช้เทคโนโลยีที่เหมาะสม นั่นคือ ใช้เทคโนโลยีที่มี
ราคาไม่แพง แต่ถูกหลักวิชาการ 

- - 1 1 3 

2.มีขนาดการผลิตที่เหมาะสม และสอดคล้องกับ
ความสามารถในการบริหารจัดการ 

- - 4 1 1 

3.ไม่โลภเกินไปและไม่เน้นก าไรระยะสั้น - - - - - 
4.เน้นความซื่อสัตย์/สุจริต ในการประกอบการไม่เอา
รัดเอาเปรียบผู้บริโภค  และไม่เอารัดเอาเปรียบ
แรงงานหรือลูกค้า ตลอดจนไม่เอาเปรียบผู้จ าหน่าย
วัตถุดิบ 

- - - 2 4 

5.เน้นการกระจายความเสี่ยงจากการผลิตภัณฑ์ที่
หลากหลาย สามารถปรับเปลี่ยนผลผลิตได้ 

- - 1 - - 

6.เน้นการบริหารความเสี่ยงต่ า โดยเฉพาะอย่างยิ่งไม่
ก่อหนี้จนเกินขีดความสามารถในการจัดการ 

- - - 4 1 

7.เน้นการตอบสนองตลาดภายในท้องถิ่น ภูมิภาค 
ตลาดภายในประเทศและตลาดต่างประเทศเป็นหลัก 

- - 2 1 1 

 

 ตารางที่ 5.10  แนวทางปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียงที่สอดคล้องและน ามาใช้ในการด าเนิน 
   ธุรกิจของตนเอง/กลุ่ม 
 

 จากตารางที่  5.10 จะเห็นได้ว่าผู้ประกอบการหัตถกรรมสาขาเคร่ืองปั้นดินเผาและ               
เคร่ืองเคลือบ ส่วนใหญ่ได้น าแนวทางปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียงกับอุตสาหกรรมขนาดกลางและ
ขนาดย่อมเข้ามาใช้กับการด าเนินธุรกิจด้วยกันเป็นบางข้อ สามารถสรุปรายละเอียดได้ดังน้ี                      
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 1) ผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ ใช้ เทคโนโลยีที่เหมาะสม ราคาไม่แพง             
โดยคิดค้นมาจากภูมิปัญญาชาวบ้าน จ านวน 5 ราย (1 ราย = 41-60% 1 ราย = 61-80% และ 3 ราย = 
81-100%) ได้แก่ 1.1) ไม้กลิ้ง ท าจากไม้เนื้อแข็ง อัดท าเป็นท่อนยาวประมาณ 20-25 นิ้ว เป็นรูปทรง
กลมยาว ไม่มีลวดลายมีความแข็งแรงคงทน ใช้ส าหรับกลิ้งดินที่ถูกผสมแล้ว ก่อนน าดินขึ้นเบ้า               
1.2) ไม้ตีราบ ท าจากไม้เนื้อแข็ง ลักษณะเป็นแผ่น แบนราบ มีหลายขนาดตั้งแต่เล็กจนถึงใหญ่    
ขนาดประมาณ 1.3) ลูกกลิ้งสักลาย ท าจากไม้เนื้อแข็ง เป็นท่อนกลม ๆ ยาวประมาณ 2-3 นิ้ว              
ตรงกลางเจาะรูปเพื่อน าไม้สอดเข้าไปท าเป็นด้ามจับ รอบ ๆ ท าเป็นลายคล้ายเฟืองเคร่ือ งจักรกล 
ลูกกลิ้งนี้เวลาใช้ให้ใช้หมุนรอบปากหม้อ 1.4) แท่นรอง มีลักษณะเป็นแท่งไม้คล้ายต้นเสาหรือต้นไม้
ตัดสูงประมาณต้นขาของผู้ท า ให้ส าหรับขึ้นรูปปากหม้อ 1.5) หินดุ และ1.6) แป้นหมุน  
 2)  ผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ มีขนาดการผลิตที่เหมาะสม สอดคล้องกับ
ความสามารถในการบริหารจัดการ โดยในการผลิตสินค้าแต่ละคร้ังจะค านึงถึงการใช้วัสดุของ
ท้องถิ่นอย่างประหยัดและรู้คุณค่าให้มากที่สุด ตลอดจนเน้นการจ้างแรงงานคนภายในท้องถิ่น และ
ผู้ประกอบการต้องใช้วัตถุดิบให้เหมาะสมกับการผลิต โดยค านึงถึงด้านวัตถุดิบ คุณภาพ จ านวน                
6 ราย (4 ราย = 41-60% 1 ราย = 61-80% และ 1 ราย = 81-100 %)  
 4) ผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ ด าเนินธุรกิจโดยเน้นความซื่อสัตย์ สุจริต                     
ในการประกอบการ ไม่เอารัดเอาเปรียบผู้บริโภค และไม่เอารัดเอาเปรียบแรงงานหรือลูกค้า 
ตลอดจนไม่เอารัดเอาเปรียบผู้จ าหน่ายวัตถุดิบ คือ ผู้ประกอบการควรยึดถือคุณธรรมต่าง ๆ ได้แก่ 
ความซื่อสัตย์สุจริต การไม่เอารัดเอาเปรียบ การมุ่งต่อประโยชน์ส่วนรวมและการแบ่งปันซึ่งกัน           
และกัน จ านวน 6 ราย (2 ราย = 61-80% 4 ราย = 81-100%)  
 5)  ผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ ด าเนินธุรกิจแบบเน้นการกระจายความเสี่ยง
จากการมีผลิตภัณฑ์ที่หลากหลาย และ/หรือมีความสามารถในการปรับเปลี่ยนผลผลิตได้ด้วย    
จ านวน 1 ราย = 41-60%  
 6) ผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ เน้นการบริหารความเสี่ยงต่ า โดยเฉพาะ    
อย่างยิ่งไม่ก่อหนี้จนเกินขีดความสามารถในการจัดการ เพื่อหลีกเลี่ยงต่อการเกิดภาวะหนี้สิน คือ 
ผู้ประกอบการควรมีความพอเพียง และมีความพร้อมที่จะจัดการต่อผลกระทบจากการเปลี่ยนแปลง 
ซึ่งจะต้องอาศัยความรอบรู้ รอบคอบ และระมัดระวัง ในการวางแผนด าเนินการทุกขั้นตอนให้อยู่
ภายใต้ความเสี่ยงต่ า และต้องใช้เงินออมของตนเอง เพื่อลดการก่อหนี้ จ านวน5 ราย (4 ราย =                  
61-80% 1 ราย = 81-100%) 
 7) ผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ เน้นการตอบสนองตลาดภายในท้องถิ่น 
ภูมิภาค ตลาดภายในประเทศและตลาดต่างประเทศเป็นหลักตามล าดับ คือ ผู้ประกอบการจะเน้น                 
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การตอบสนองตลาดภายในท้องถิ่นก่อนเพื่อการกระจายรายได้ให้ชุมชนในท้องถิ่น และค่อย
ตอบสนองตลาดภูมิภาค ตลาดภายในประเทศและต่างประเทศ จ านวน 4 ราย (2 ราย = 41-60%                  
1 ราย = 61-80% และ 1 ราย = 81-100%) 
 ส าหรับในส่วนของการด าเนินธุรกิจข้อที่ 3 คือ ไม่โลภเกินไปและไม่เน้นก าไรระยะสั้น            
เป็นหลัก ผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ ไม่ได้น ามาประยุกต์ใช้ในการด าเนินธุรกิจของ
ตนเอง 
 (* หมายเหตุ ตัวเลขที่อยู่ในตารางที่ 5.10 คือจ านวนของผู้ประกอบการที่น าเอาปรัชญา
เศรษฐกิจพอเพียงกับอุตสาหกรรมขนาดกลางและขนาดย่อม (SMEs) เข้ามาใช้กับการด าเนินธุรกิจ
หัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ ซึ่งข้อมูลดังกล่าวได้มาจากการลงพื้นที่เก็บข้อมูลของนักวิจัย จากนั้นจึง
รวบรวมข้อมูลที่ได้มาเขียนบรรยายในบทที่ 4 และน ามาอธิบายเป็นข้อมูลในตารางบทที่ 5 อีกทีหนึ่ง 
เพื่อให้เห็นข้อมูลการน ามาใช้ที่ชัดเจนมากขึ้น) 
  

3. การวิเคราะห์ตามหลักเกณฑ์ SWOT Analysis ในการบริหารจัดการธุรกิจหัตถกรรม
สาขาเครื่องปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบ 
 ในการวิเคราะห์ SWOT Analysis ในบทนี้เป็นการศึกษาเพื่อค้นหาศักยภาพในการด าเนิน
ธุรกิจทั้งภายในและภายนอกธุรกิจของผู้ประกอบการหัตถกรรมสาขาเคร่ืองปั้นดินเผาและ        
เคร่ืองเคลือบ ดังตารางที่ 5.11 

 

ผู้ประกอบการหัตถกรรมเครื่องปั้นฯ 
การวิเคราะห์ตามหลักเกณฑ์ SWOT Analysis               
ในการบริหารจัดการธุรกิจหัตถกรรมเคร่ืองปั้นฯ 

1.คุณตุ๋ย  อาราช จุดแข็ง 
1.ผู้ประกอบการมีความรู้ความช านาญทางด้าน
การผลิตหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ มานาน 
2.สินค้าที่ผลิตออกมามีคุณภาพ เพราะวัตถุดิบที่
ใช้มีคุณภาพ 
3.มีการส่งเสริมการขายให้กับลูกค้าที่ซื้อคราวละ
มาก ๆ  
4.ผู้ประกอบการมีช่องทางในการจัดจ าหน่ายและ
ประชาสัมพันธ์ที่แน่นอน 
5.สินค้าผลิตเอง ออกแบบเอง ขายเอง ท าให้สินค้า
มีความหลากหลายและมีคุณภาพ 
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ผู้ประกอบการหัตถกรรมเครื่องปั้นฯ 
การวิเคราะห์ตามหลักเกณฑ์ SWOT Analysis               
ในการบริหารจัดการธุรกิจหัตถกรรมเคร่ืองปั้นฯ 

1.คุณตุ๋ย  อาราช จุดอ่อน 
1.สินค้ามีขั้นตอนในการผลิตหลายขั้นตอนท าให้
ต้องใช้เวลาในการผลิตนาน 
2.แรงงานที่มีความรู้ความเชี่ยวชาญด้านการท า
หัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาเร่ิมลดลง 
3.ผู้ประกอบการไม่มีตราสินค้าเป็นของ 
โอกาส 
1.ภาครัฐเข้ามามีบทบาทด้านการส่งเสริมธุรกิจ
ขนาดกลางและขนาดย่อมมากขึ้น 
2.ปัจจุบันผู้บริโภคนิยมน าเคร่ืองปั้นดินเผาและ
เคร่ืองเคลือบไปประดับตกแต่งบ้านเรือนมากขึ้น 
อุปสรรค 
1.ปัญหาทางด้านเศรษฐกิจ การเมือง ท าให้
วัตถุดิบมีราคาสูงขึ้น 
2.ปัญหาทางด้านสภาพอากาศ ส่งผลกระทบต่อ
กระบวนการผลิตในขั้นตอนของการน าสินค้า               
ที่ปั้นแล้วออกมาตากแดดให้แห้ง 
3.มีคู่แข่งขันในตลาดเดียวกันเป็นจ านวนมาก 

2. คุณเอกราช สิงห์สกุล จุดแข็ง 
1.มีความรู้ความช านาญการทางด้านการผลิต
หัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ  
2.สินค้าที่ผลิตออกมามีคุณภาพ เพราะวัตถุดิบที่
ใช้มีคุณภาพ 
4.มีช่องทางในการจัดจ าหน่ายและประชาสัมพันธ์
ที่แน่นอน 
5.สินค้าผลิตเอง ออกแบบเอง ขายเอง ท าให้สินค้า
มีความหลากหลายและมีคุณภาพ 
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ผู้ประกอบการหัตถกรรมเครื่องปั้นฯ 
การวิเคราะห์ตามหลักเกณฑ์ SWOT Analysis               
ในการบริหารจัดการธุรกิจหัตถกรรมเคร่ืองปั้นฯ 

2. คุณเอกราช สิงห์สกุล จุดอ่อน 
1.ผู้ประกอบการไม่มีการส่งเสริมการตลาด  
2.แรงงานที่มีความรู้ความเชี่ยวชาญด้านการท า
หัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาเร่ิมลดลง 
3.ไม่มีตราสินค้า เป็นของตนเอง 
โอกาส 
1.ภาครัฐเข้ามามีบทบาทด้านการส่งเสริมธุรกิจ
ขนาดกลางและขนาดย่อมมากขึ้น 
2.ปัจจุบันผู้บ ริโภคมีความนิยมในตัวสินค้ า
เคร่ืองปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบมากขึ้น 
อุปสรรค 
1.ปัญหาทางด้านเศรษฐกิจ ท าให้วัตถุดิบมีราคา
สูงขึ้น 
2.ปัญหาทางด้านสภาพอากาศ ส่งผลกระทบต่อ
กระบวนการผลิต 
3.ผู้ประกอบการมีคู่แข่งขันในตลาดเดียวกันเป็น
จ านวนมาก 

3. คุณนิกร ทนันชัย จุดแข็ง 
1.มีความรู้ความช านาญการทางด้านการผลิต
หัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ  
2.สินค้าที่ผลิตออกมามีคุณภาพ เพราะวัตถุดิบ            
ที่ใช้มีคุณภาพ 
3.มีการส่งเสริมการขายให้กับลูกค้า 
4.สินค้าได้รับการรับรองคุณภาพ 
5.ผู้ประกอบการมีช่องทางในการจัดจ าหน่ายและ
ประชาสัมพันธ์สินค้าที่แน่นอน 
จุดอ่อน 
1.ไม่มีการส่งเสริมการตลาดและไม่มีตราสินค้า  
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ผู้ประกอบการหัตถกรรมเครื่องปั้นฯ 
การวิเคราะห์ตามหลักเกณฑ์ SWOT Analysis               
ในการบริหารจัดการธุรกิจหัตถกรรมเคร่ืองปั้นฯ 

3. คุณนิกร ทนันชัย จุดอ่อน 
2.ผู้ประกอบการต้องเสียค่าใช้จ่ายด้านวัตถุดิบและ
ค่าขนส่งวัตถุดิบสูง 
โอกาส 
1.ภาครัฐเข้ามามีบทบาทด้านการส่งเสริมธุรกิจ
ขนาดกลางและขนาดย่อมย่ า งจ ริงจั ง  และ                 
ให้ค าปรึกษาด้านการตลาด การจัดจ าหน่าย              
การขาย ฯลฯ ส าหรับผู้ประกอบการเพิ่มมากขึ้น 
2.ปัจจุบันกระแสนิยมด้านสินค้าเคร่ืองปั้นดินเผา
และเคร่ืองเคลือบมากขึ้น 
อุปสรรค 
1.วัตถุดิบมีราคาสูงขึ้น 
2.ปัญหาทางด้านสภาพอากาศ ส่งผลกระทบ             
ต่อกระบวนการผลิต 
3.มีคู่แข่งขันในตลาดเดียวกันเป็นจ านวนมาก 
4.ปัญหาด้านต้นทุนการขนส่งและการตัดราคา 

4. คุณสองเมือง เพ็ญเส้า จุดแข็ง 
1.มีความรู้ความช านาญการทางด้านการผลิต
หัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ สินค้าที่ผลิตออกมา    
มีคุณภาพ  
2.มีการส่งเสริมการขายให้กับลูกค้า ลดราคา
ให้กับลูกค้าที่ซื้อคราวละมาก ๆ  
3.มีช่องทางในการจัดจ าหน่ายและประชาสัมพันธ์
สินค้าที่แน่นอน 
4.ราคาผลิตภัณฑ์มีความเหมาะสมกับราคา
ท้องตลาด สินค้าได้รับการรับรองคุณภาพ 
5.มีวัตถุดิบอยู่ในพื้นที่ท าให้ต้นทุนในการผลิตต่ า 
6.สินค้ามีความเป็นเอกลักษณ์ ราคาไม่สูง  
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ผู้ประกอบการหัตถกรรมเครื่องปั้นฯ 
การวิเคราะห์ตามหลักเกณฑ์ SWOT Analysis               
ในการบริหารจัดการธุรกิจหัตถกรรมเคร่ืองปั้นฯ 

4. คุณสองเมือง เพ็ญเส้า จุดอ่อน 
1.ไม่มีการส่งเสริมการตลาดและไม่ตราสินค้า 
2.ต้องเสียค่าใช้จ่ายด้านวัตถุดิบและค่าขนส่ง
วัตถุดิบสูง 
โอกาส 
1.ปัจจุบันกระแสนิยมด้านสินค้าเคร่ืองปั้นดินเผา
และเคร่ืองเคลือบมีมากขึ้น 
อุปสรรค 
1.วัตถุดิบมีราคาสูงขึ้น 
2.มีคู่แข่งขันในตลาดเดียวกันเป็นจ านวนมาก 
3 .ปัญหาทางด้านสภาพอากาศ ส่งผลกระทบ            
ต่อกระบวนการผลิต 
4.ปัญหาด้านต้นทุนค่าขนส่งและการตัดราคา 

5. คุณสุทิมา สิทธิเจริญ จุดแข็ง 
1.มีความรู้ความช านาญการทางด้านการผลิต
หัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ มานาน  
2.ราคาผลิตภัณฑ์มีความเหมาะสมกับท้องตลาด  
3.มีการส่งเสริมการขายให้กับลูกค้าที่ซื้อคราวละ
มาก ๆ และการส่งเสริมการตลาด 
4.มีช่างปั้นที่มีฝีมือ และมีความช านาญในการปั้น
จ านวนมาก 
จุดอ่อน 
1.มีบรรจุภัณฑ์เป็นแบบง่าย ส าหรับการขนส่ง 
2.ผลิตภัณฑ์แตกหักง่าย 
โอกาส 
1 .ปั จจุบันกระแสความนิยมด้ านผลิตภัณฑ์
เคร่ืองปั้นดินเผา ฯ มีมากขึ้น 
2.รัฐบาลมีนโยบายส่งเสริมธุรกิจ (SME) เพิ่มขึ้น  
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ผู้ประกอบการหัตถกรรมเครื่องปั้นฯ 
การวิเคราะห์ตามหลักเกณฑ์ SWOT Analysis               
ในการบริหารจัดการธุรกิจหัตถกรรมเคร่ืองปั้นฯ 

5. คุณสุทิมา สิทธิเจริญ อุปสรรค 
1.วัตถุดิบราคาสูงขึ้น 
2.ปัญหาทางด้านสภาพอากาศ ส่งผลกระทบต่อ
กระบวนการผลิต 

6. คุณวันเพ็ญ ธนันชัย 
 

จุดแข็ง 
1.มีความรู้ความช านาญทางด้านการผลิตเซรามิค
มานาน และราคาผลิตภัณฑ์มีความเหมาะสมกับ
ท้องตลาด  
2.มีการส่งเสริมการขายให้กับลูกค้าที่ซื้อคราวละ
มาก ด้วยการลดราคาให้ 
3.มีช่องทางในการจัดจ าหน่ายและประชาสัมพันธ์
สินค้าที่แน่นอน 
4.เชียงใหม่เป็นแหล่งผลิตดินด า ซึ่งเป็นวัตถุดิบที่
ใช้ในการผลิตศิลาดล 
จุดอ่อน 
1.มีบรรจุภัณฑ์เป็นแบบง่าย ส าหรับการขนส่ง 
2.ผลิตภัณฑ์เป็นแบบแตกหักง่าย 
โอกาส 
1.ปัจจุบันกระแสนิยมด้านสินค้าเคร่ืองปั้นดินเผา
และเคร่ืองเคลือบมีมากขึ้น 
2.รัฐบาลมีนโยบายส่งเสริมธุรกิจขนาดกลางและ
ขนาดย่ อม เพิ่ มม ากขึ้ น  โดยจั ดหน่ ว ย ง าน                   
ให้ค าปรึกษาด้านการท าธุรกิจมากขึ้น  
อุปสรรค 
1. วัตถุดิบมีราคาสูงขึ้น 
2.ปัญหาทางด้านสภาพอากาศที่แปรปรวน ส่งผล
กระทบต่อกระบวนการผลิต 
3.ปัญหาด้านต้นทุนการขนส่ง และการตัดราคา 
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 ผู้ประกอบการหัตถกรรมเครื่องปั้นฯ  
การวิเคราะห์ตามหลักเกณฑ์ SWOT Analysis               
ในการบริหารจัดการธุรกิจหัตถกรรมเคร่ืองปั้นฯ 

7. คุณสมชาย อินทวัง จุดแข็ง 
1.มีความรู้ความช านาญทางด้านการผลิตเตาอ้ังโล่
มานาน  
2.ราคาผลิตภัณฑ์มีความเหมาะสมกับท้องตลาด  
3.มีการส่งเสริมการขายให้กับลูกค้าที่ซื้อคราวละ
มาก ด้วยการลดราคาให้ 
4.มีช่องทางในการจัดจ าหน่ายสินค้าที่แน่นอน 
จุดอ่อน 
1.ยังขาดความรู้ทางด้านการประชาสัมพันธ์ 
โอกาส 
1.รัฐบาลมีนโยบายส่งเสริมธุรกิจขนาดกลางและ
ขนาดย่อมเพิ่มมากขึ้น 
อุปสรรค 
1.วัตถุดิบมีราคาสูงขึ้น 
2.ปัญหาทางด้านสภาพอากาศที่แปรปรวนส่งผล
กระทบต่อกระบวนการผลิต 

8. คุณสมคิด บุญประคอง จุดแข็ง 
1.มีความรู้ความช านาญทางด้านการผลิตตุ๊กตามา
นาน  
2.ราคาผลิตภัณฑ์มีความเหมาะสมกับท้องตลาด  
3.มีการส่งเสริมการขาย และมีช่องทางในการจัด
จ าหน่ายและประชาสัมพันธ์สินค้าที่แน่นอน 
จุดอ่อน 
1.ผู้ประกอบการมีบรรจุภัณฑ์ เป็นแบบง่ าย               
เพื่อการขนส่ง 
โอกาส 
1.มีการสั่งซื้อจากต่างประเทศมากขึ้น 
2.ได้รับความนิยมเพื่อน าไปตกแต่งภายในบ้าน 
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ผู้ประกอบการหัตถกรรมเครื่องปั้นฯ 
การวิเคราะห์ตามหลักเกณฑ์ SWOT Analysis               
ในการบริหารจัดการธุรกิจหัตถกรรมเคร่ืองปั้นฯ 

8. คุณสมคิด บุญประคอง อุปสรรค 
1.ปัญหาทางด้านเศรษฐกิจ ท าให้วัตถุดิบมีราคา
สูงขึ้น 
2.วัตถุดิบบางอย่างต้องสั่งซื้อจากต่างประเทศ        
ท าให้เสียค่าใช้จ่ายสูง 
3.ปัญหาด้านต้นทุนการขนส่งและการตัดราคา 

9. คุณศรีวรรณา  ธรรมเสน จุดแข็ง 
1.มีความ รู้ความช านาญ เชี่ ยวชาญทางด้ าน               
การผลิตเซรามิคมานาน  
2.ราคาผลิตภัณฑ์มีความเหมาะสมกับท้องตลาด  
3.มีการส่งเสริมการขายและช่องทางจัดจ าหน่าย
สินค้าที่แน่นอน 
4.ผลิตภัณฑ์มีความเป็นเอกลักษณ์ 
5.สินค้าเซรามิคมีคุณภาพได้รับความไว้วางใจจาก
ตลาดต่างประเทศ 
6.เชียงใหม่เป็นแหล่งผลิตดินด าซึ่งเป็นวัตถุดิบ               
ที่ใช้ในการผลิตเคร่ืองเคลือบศิลาดล     
จุดอ่อน 
1.เสียค่าใช้จ่ายในการสั่งซื้อวัตถุดิบสูง 
2.ขั้นตอนการผลิตหลายขั้นตอนและใช้เวลานาน 
3.แรงงานที่มีอยู่ในปัจจุบันค่อนข้างน้อยท าให้
บางคร้ังผลิตสินค้าไม่ทันความต้องการของตลาด 
โอกาส 
1.มีการสั่งซื้อจากต่างประเทศมากขึ้น 
2.รัฐบาลมีนโยบายส่งเสริมธุรกิจขนาดกลางและ
ขนาดย่อมเพิ่มมากขึ้น 
3.ผู้บริโภคนิยมการตกแต่งบ้าน จัดสวน โดยใช้
ผลิตภัณฑ์จากเคร่ืองดินเผามากขึ้น  
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ผู้ประกอบการหัตถกรรมเครื่องปั้นฯ 
การวิเคราะห์ตามหลักเกณฑ์ SWOT Analysis               
ในการบริหารจัดการธุรกิจหัตถกรรมเคร่ืองปั้นฯ 

9. คุณศรีวรรณา  ธรรมเสน อุปสรรค 
1.ปัญหาทางด้านเศรษฐกิจ ท าให้วัตถุดิบมีราคา
สูงขึ้น 
2.ปัญหาการลอกเลียนแบบผลิตภัณฑ์ได้ง่าย 
3.ลูกค้ามีอ านาจต่อรองในการเลือกซื้อผลิตภัณฑ์
เพิ่มมากขึ้น เน่ืองจากมีคู่แข่งขันในตลาดมากขึ้น 
4.ปัญหาด้านต้นทุนการขนส่งและการตัดราคา 
5.ผู้บริโภคสามารถหาผลิตภัณฑ์ตกแต่งบ้าน
ได้มากขึ้น ทดแทนหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาซึ่ง
อาจจะมีราคาสูง เช่น ปูนปั้น 

10. คุณแสงหล้า เครือสาร จุดแข็ง 
1.ผู้ประกอบการมีความรู้ความช านาญทางด้าน
การผลิตเซรามิคมานาน  
2.ราคาผลิตภัณฑ์มีความเหมาะสมกับท้องตลาด  
3.ผู้ประกอบการมีช่องทางในการจัดจ าหน่ายและ
ประชาสัมพันธ์สินค้าที่แน่นอน 
จุดอ่อน 
1.เสียค่าใช้จ่ายในการสั่งซื้อวัตถุดิบสูง 
โอกาส 
1.มีการสั่งซื้อจากต่างประเทศมากขึ้น 
2.รัฐบาลมีนโยบายส่งเสริมธุรกิจขนาดกลางและ
ขนาดย่อมเพิ่มมากขึ้น  
อุปสรรค 
1.วัตถุดิบมีราคาสูงขึ้น 
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4. วิเคราะห์การสืบทอดภูมิปัญญาท้องถิ่นและคุณลักษณะของผู้น ากลุ่ม เจ้าของกิจการ 
ผู้ประกอบการ ที่จะน าไปสู่การสืบทอดภูมิปัญญาด้านงานหัตถกรรมเครื่องปั้นดินเผาและ
เครื่องเคลือบ 
  คุณลักษณะของผู้น ากลุ่ม เจ้าของกิจการ ผู้ประกอบการที่จะน าไปสู่การสืบทอดภูมิปัญญา
ด้านงานหัตถกรรมสาขาเคร่ืองปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบได้นั้นประกอบไปด้วย 
  4.1) ภาวะผู้น า  ส่วนใหญ่ผู้น ากลุ่ม เจ้าของกิจการ ผู้ประกอบการหัตถกรรมสาขา
เคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ ได้มีการแสดงความเป็นภาวะผู้น า ในการเป็นประธานกลุ่ม                  
ของแต่ละคนจะอยู่ในตัวของแต่ละบุคคลแล้ว โดยผู้น าได้มีโครงสร้าง  ซึ่งได้รับการแต่งตั้งจาก
สมาชิกภายในครอบครัวและสมาชิกภายในชุมชน ส าหรับคุณลักษณะผู้น าต้องมีความไว้วางใจ 
เชื่อมั่นในตนเอง ความเข้มแข็ง ท าหน้าที่ในการกระตุ้น สนับสนุนให้สมาชิกภายในครอบครัวและ
ชุมชนเข้ามามีส่วนร่วมในการประกอบกิจการต่าง ๆ และรับฟังความคิดเห็นของสมาชิกภายใน
ครอบครัวและสมาชิกภายในชุมชน 
  4.2) ทักษะฝีมือ ผู้น ากลุ่ม เจ้าของกิจการ ผู้ประกอบการหัตถกรรมสาขาเคร่ืองปั้นดินเผา
และเคร่ืองเคลือบ มีความรู้ในการปฏิบัติงานหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ ต้องมี
ความช านาญในการปั้นดินเผามานาน โดยคุณเอกราช สิงห์สกุล ได้รับการถ่ายทอดการท างาน
หัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาด้วยตนเอง โดยไปศึกษาเล่าเรียนกับพ่อครูสล่าเคร่ืองปั้น และมีการศึกษา
หาความรู้ใหม่ ๆ อยู่ตลอดเวลา ซึ่งแหล่งความรู้ที่ผู้น ากลุ่ม เจ้าของกิจการ ผู้ประกอบการหัตถกรรม
สาขาเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบได้ใช้ในการศึกษา อาทิ การอบรม การเข้าร่วมงานสมนา            
ซึ่งได้รับความรู้ในการอบรม งานสมนา เกี่ยวกับการผลิต การพัฒนารูปแบบผลิตภัณฑ์ การจัดการ    
ที่มีผลต่องานหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาฯ ในปัจจุบัน  
  4.3) การท างานเพื่อชุมชน (จิตอาสา) โดยผู้น ากลุ่ม เจ้าของกิจการ ผู้ประกอบการงาน
หัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาและเครื่องเคลือบ มีการแนะน าสร้างรายได้ด้านอาชีพที่มีประโยชน์ให้กับ
คนภายในชุมชน ดังที่คุณสุทิมา สิทธิเจริญ และ คุณสายพิณ บุญประคอง ที่ได้จัดตั้งกลุ่ม ร้านดินเผา
อารมณ์ดี  และ ห้างหุ้นส่วนจ ากัด ศูนย์ผลิตตุ๊กตาเชียงใหม่  ขึ้ นมา เพื่อใช้สถานที่ตั้ งของ                     
การประกอบการธุรกิจเป็นศูนย์การเรียนรู้ และพัฒนาฝีมือแรงงานในท้องถิ่น ประกอบด้วยสมาชิก  
มีความรู้ ความสามารถในการผลิตที่ส่งเสริมทางด้านศิลปวัฒนธรรมของภาคเหนือ 
  ส าหรับวิธีการถ่ายทอดองค์ความรู้เพื่อสืบทอดภูมิปัญญาท้องถิ่นของผู้น ากลุ่ม เจ้าของ
กิจการ ผู้ประกอบการหัตถกรรมเคร่ืองปั้นดินเผาและเคร่ืองเคลือบ โดยทั่วไปจะเป็นการพูดคุยกัน
ระหว่างผู้มีความรู้ด้านการสร้างเครือข่ายเพื่อเผยแพร่สู่เยาวชน นักเรียน นักศึกษา หน่วยงานภาครัฐ
และเอกชน บุคคลที่สนใจทั่วไป สามารถเผยแพร่ภูมิปัญญาท้องถิ่นในรูปแบบการเป็นวิทยากร              
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การสาธิตขั้นตอนการท างานหัตถกรรมประกอบการบรรยาย ให้ผู้ที่สนใจในงานหัตถกรรมได้ร่วม
ในการปฏิบัติงานจริง ดังเช่นกลุ่มชมรมส่งเสริมสล่าล้านนา (คุณเอกราช) มีหน่วยงานภาครัฐและ
เอกชนได้จัดกิจกรรมแสดงผลิตภัณฑ์ ทั้งภายในชุมชนหรือต่างอ าเภอ จัดขึ้น ก็จะน าผลิตภัณฑ์ไป
จ าหน่าย และไปสาธิตและให้ความรู้เกี่ยวกับการปั้นดิน ให้ผู้ที่สนใจได้รับชม ลงมือปฏิบัติ และ
ซักถามเกี่ยวกับวิธีการปั้นดินด้วย 
 
 




